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 ANALISIS VERTICAL 

 

 ANALISIS HORIZONTAL 

(VARIACIONES Y TENDENCIAS) 

 

 PRESUPUESTOS PROSPECTIVAS 

 

 ANALISIS  DE FLUJOS 

ESTADO DE CAMBIO EN LA SITUACION 

FINANCIERA (ECSF) O ESTADO DE FUEN- 

TES Y APLICACIÓN   DE FONOS (EFAF) 
 

ESTADO DE FLUJOS DE EFECTIVO (EFE) 
 

FLUJOS DE CAJA PRESUPUESTOS DE 

EFECTIVO 

 
Análisis financiero es una 

herramienta que permite 

diagnosticar la situación 

económica   y   financiera de 

una empresa para la 

correcta toma de decisio- 

nes 

Análisis vertical: se usa 

como valor base un ele- 

mento significativo del 

estado financiero y se 

compara con los demás 

ítems del mismo. Permite 

identificar la estructura de 

inversión y financiamiento 

de una empresa y su co- 

herencia con la actividad 

económica que realiza. 

Análisis horizontal permite 

identificar la evolución de la 

empresa en el tiempo, 

detectando las principales 

variaciones y sus orígenes. 

Este tipo de análisis nos 

 

Permite determinar la variación 

absoluta o relativa que haya sufrí- 

do cada partida de los estados 

financieros, este análisis te per- 

mitirá conocer el comportamiento 

de la empresa en un periodo fue 

bueno, regular o malo. 

 

 
 

 

 
PROSPECTIVA exige procesos 

de reflexión que permitan ver 

de mejor manera las posibles 

alternativas de solución y así 

poder decidir sobre aquella 

que contribuya al logro de 

 

 
 

 
nuestros objetivos, todo a 

través de una acción bien 

enfocada 

 

 
ANALISIS   DE  FLUJO  CARACTE- 

RISTICA. Toma una serie de 

insumos hasta transformarlo en 

un resultado, es cambiante y se 

adapta a la realidad de la em- 

presa, sirve como punto de 

control para detectar posibles 

fallas. 

 

O B J E T I V O   D E L   A N Á L I S I S   F I N A N C I E R O 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
* D I A GN O S T I C A R . 

 
* D E T E R M I N A R . 

 
* O P T I M I Z A R . 

El objetivo debe ser alcanzar 

las metas de los propietarios 

(accionistas) de la empresa. 

El objetivo del empresario es 

la maximización de la riqueza 

por el rendimiento realizable 

para el propietario. 

Una prospectiva a largo pla- 

zo. Organización de los rendi- 

mientos. A través del tiempo. 

Los   riesgos y   el  reparto  de 

utilidades 

ETAPAS DEL ANALISIS FINAN- 

CIERO. 

Etapa preliminar . 
 

Etapa de identificación de los 

índices. 

Etapa del análisis formal 

Etapa del análisis real. 

METAS DE LA ADMINISTRA- 

CION FINANCIERA: 

Optimizar los recursos financie- 

ros. 

Minimizar la incertidumbre de 

inversión. 

Maximización de la creación de 

valor. El administrador financie- 

ro se auxilia de toda informa- 

ción de los Estados Financie- 

ros. 

 

 
 

A N A L I S I S DE E S T A D O S 

F I N A N C I E R O S 
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A N A L I S I S   D E   E S T A D O S   F I N A N C I E R O S 

 

 
TECNICAS PARA EL ANALISIS FINANCIERO 

P U N T O S   D E   I N T E R É S   E S P E C I A L : 
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Q U E   E S   U N   Í N D I C E   ? 
 

Es una proporción entre un 

valor y otro valor llamado 

base. Por ejemplo se puede 

expresar la utilidad neta co- 

mo un índice se divide  por las 

ventas y a este resultado se le 

llama margen sobre las 

ventas. 

Por si solos no dicen nada, no 

tienen significado y nos 

permiten emitir un juicio si los 

comparamos con alguna otra 

cifra. 

Los parámetros comunes con 

los que se comparan son: 

El promedio de sector o sub 

sector. 

Los índices de periodos ante- 

riores de la propia empresa. 

Los   objetivos   de   la propia 

Empresa. 
 

Cuando se manejan una 

empresa hay ciertos indica- 

dores que actúan como 

semáforo o banderas, cuando 

tiene ciertos valores críticos 

presentan una señal roja, y 

cuando el negocio va bien 

presenta una señal verde y 

así se identifica otra- vez del 

análisis por índices. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Presta atención a las alertas en 

tu negocio. 

 
 

E L   S U B E   Y   B A J A 
 

En el análisis financiero no es 

suficiente indicar que ‘’ los 

inventario aumentaron en un 

5% en el primer año y un 7% 

en el segundo’’ eso no es 

análisis si el relato de las 

cifras que aparecen en los 

cuadros. 

Con el análisis se pretende ir 

más allá e indagar las causas 

que originaron esos cambios. 

Poe ejemplo si se deben a un 

aumento en los precios o a 

un aumento en las cantida- 

des de inventarios . 

Con el análisis se establece 

cuanto es responsable una 

causa u otra. 

 

C O N O C I E N D O L A S  D I F E R E N T E S  C L A S E S  D E  R A Z O N E S 

F I N A N C I E R A S 

Las razones financieras son 

indicadores utilizados en el 

mundo de las finanzas para 

medir o cuantificar la reali- 

dad económica y financiera 

de una empresa o unidad 

evaluada y su c capacidad 

para asumir las diferentes 

obligaciones a que se haga 

cargo para poder desarrollar 

su objetivo o finalidad. 

 
 

 Razones de liquidez. 

 Razones de actividad. 

 Razones de endeuda- 

miento o apalanca- 

miento. 

 Razones de rentabili- 

dad y margen. 

Que es la liquidez. 
 

Es la capacidad que tiene un 

activo de ser convertido en 

otro activo dinero en efectivo 

al final de un periodo de 

tiempo. Los dineros que una 

compañía consigue se con- 

vierten inmediata mente en 

activos y para que estos vuel- 

van a ser dinero se necesitan 

alguna operación adicional. 
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A N A L I S I    D E    E S T A D O S    F I N A N C I E R O  S 

 

 

 

 

 
Sube y baja en las 

finanzas 

empresariales!!!! 



 

 

 
 

 
 

R A Z O N E S  D E  E N D E U D A M I E N T O 
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La razón de endeudamien- 

to es una relación finan- 

ciera que indica el porcen- 

taje de activos de una 

empresa que se proporcio- 

na con respecto a la deu- 

da. Es la proporción de la 

deuda total (la suma de los 

pasivos corrientes y 

pasivos a largo plazo) y el 

activo total (la suma de los 

activos corrientes, acti- 

vos fijos y otros activos 

tales como el fondo de 

comercio). a través de la 

deuda. En este boletín 

encontramos Algunas pre- 

guntas que deberás hacer 

antes de acudir al endeu- 

damiento. 

¿Qué beneficio traerá? ¿Si 

no lo compro hoy que pa- 

sara? ¿Cuánto dispongo 

efectivamente   para   gas- 

tar? 
 

¿Necesito del modelo más 

sofisticado, o una base, 

más asequible para adap- 

tarse a mis necesidades? 

 

 

Si no lo compro 

hoy, ¿qué pasara? 

 

D I F E R E N C I A  E N T R E  M A R ft E N  Y  R E N T A B I L I D A  D 
 

En la actualidad muchas 

personas creen que al 

momento de escuchar la 

expresiones margen y ren- 

tabilidad están represen- 

tan lo mismo en este bo- 

letín. se puede advertir el 

indicador  financiero de 

margen bruto es calcu- 

lado con base a los ingre- 

sos  operacionales  netos 

m  i  e  n  t  r  a  s     q  u  e 

el margen de rentabilidad 

es un porcentaje señalado 

por el empresario y utiliza- 

do para fijar el precio de 

venta de los productos 

mediante el incremento 

del costo de venta (valor 

de compra .. ) 

ANALISIS DE ESTADO FINANCIEROS 

 

 

 

 

 

 

Razón financiera 

eso que es ? 



 
 

También muestran los resultados de la administración llevada a cabo por la gerencia 

dan cuenta de, la responsabilidad en la gestión de los recursos confiados a la misma. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

RED DE CONTADORES DE EL SALVADOR 

La gremial inclusiva 

 

 

 

Los  estados  financie- 

ros proporcionan. 

formación  sobre la 

tuación financiera, 

In- 

 

 

 

de efectivo de la enti- 

dad que sea útil para 

la toma de decisiones 

Económicas   de los de 

usuarios 
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